RODI STEINER

e Halfte der
Schweizer Ho-
telzimmer se-
hen das ganze
Jahr keinen
Gast. Das dndern will Lorenz
Kundert. Die leeren Betten ha-
ben ihn jedenfalls auf eine ein-
trigliche Geschdftsidee ge-
bracht: Die Vermittlung von
Hotelbetten zu Tiefstpreisen.
Drei Ubernachtungen fiir zwei
Personen in einem Drei- oder
Vierstern-Hotel kosten bei
Kundert den Einheitstanif von
75 Fr. Dazu kommen die Aus-
gaben fur Frihstiick

und Nachtessen.
Auf die Idee ge-
kommen ist er Mitte
der 90er Jahre. Wie
wire es, wenn die
Betten gleich wie
Last-minute-Reisen
zu  Schndppchen-
preisen angepriesen
wiirden?, fragte sich
der 32-Jihrige da-
mals. In der niederlindischen
Freedreams fand er das zur Idee
passende Konzept. Zunichst
versuchte er es mit einer Kopie
des Modells. Seit 1998 ist er of-
fizieller Franchisenehmer von

Freedreams.

POTENZIAL IN STADTEN

Seither geht es mit dem Bet-
tenvermittler vorwirts. 180
Schweizer Hotels machen beim
Billigangebot heute mit. Das
Potenzial ist damit noch lingst
nicht ausgeschopft. Im En-

gadin beispielsweise oder in

Stidten ortet Kundert Litcken.
In St. Moritz, dem WM-Skiort,
macht nur gerade ein Hotelier
mit. In Davos dagegen sind es
bereits deren acht.

Das Konzept, das 1994 in
Holland erfunden wurde und
inzwischen in fiinf europii-
schen Lindern angeboten wird,
ist denkbar einfach. Freedreams
verkauft Schecks a 75 Fr., die die
Kunden in den angeschlossenen
Hotels einlosen kdnnen. Der
Hotelier sieht davon jedoch
nichts. Das Geld geht an Free-
dreams, als Vermittlungsge-
bithr. Die Hotels gehen aber
nicht leer aus, sie verdienen am
Konsum der Giste. Freedreams-
Kunden miissen im Hotel nim-
lich zu festgesetzten Preisen es-
sen oder den Betrag zumindest
bezahlen. Fir Frithstiick und
Abendessen sind in der Regel

1efe Preise, volle Zimmer

HOTELLERIE Drei1 Nichte im Viersternhotel fiir 75 Franken: Freedreams setzt auf
Tiefpreise, und dies mit Erfolg. Hoteliers und Giste profitieren gleichermassen. Auch
der Bettenvermittler geht nicht leer aus. Kein Wunder, denkt er an Expansion.

zwischen 60 und 90 Fr. pro Per-
son zu bezahlen.

Die Idee der Billigwochenen-
den kommt an. Kunderts Duet-
hotel AG, die Franchisenehme-
rin, beschiftigt inzwischen
sechs Festangestellte und vier
Temporirarbeiter. Zu Umsatz
und Gewinn will er sich nicht
dussern. Er verschweigt aber
nicht, dass es sich um ein «er-
freuliches System» handle. Uber
100 000 Kunden will Free-
dreams hierzulande bereits ver-
mittelt haben. Kundert strebt
aber nach mehr. Seine Zielvor-
gabe liegt bei 200 000, vorliufig
zumindest.

VIELE STAMMKUNDEN

Mit aggressiven Preisen buhlt
er zurzeit um weitere Kund-
schaft. Wer zwei Schecks kauft,
bekommt heute etwa einen Ein-

kaufsgutschein im Wert von 40
Fr. dazu Die Autobahnvignette
erhilt sowieso jeder Gast gratis,
Wer mit der Bahn anreist, kriegt
deutliche Ermassigungen. Das
Geld ist gut investiert. Denn 60
bis 80% der Erstkunden werden
Stammgiste, erklirt Kundert.
Die Anfangsinvestitionen dirf-
ten sich also rechnen.

Selbst die Hoteliers haben ih-
re anfingliche Zuriickhaltung
abgelegt. Laut Uschi Portmann,
die in Sorenberg das Hotel
Crystal fithrt, ist das Ganze ein
gutes Geschift. 40 Paare hitten
im letzten Sommer dank Free-
dreams den Weg ins Entlebuch
gefunden. Koch und Zimmer-
madchen miissten ja in jedem
Fall beschiftigt werden, meint
die Hoteliére. Die Gaste konsu-
mieren nicht selten mehr, als sie
miissen, und machen so einen

Teil des ausbleibenden Zimmer-
geldes wett. In einem 3-Sterne-
Hotel betragen die Fixkosten pro
Zimmer im Schnitt etwa 25 Fr.
In Sérenberg hat inzwischen
ein zweites Hotel mit Free-
dreams einen Vertrag ausgehan-
delt. Und auch im Nachbardorf
ist der erste Hotelier auf den Ge-
schmack gekommen. Inzwi-
schen machen 180 Schweizer
Hotels mit, dazu kommen 1700
aus europdischen Lindern, die
mit dem Scheck ebenfalls ge-
bucht werden kinnen.
Freedreams, das Patentrezept,
um die leeren Schweizer Hotel-
betten zu fillen? Thomas Alle-
mann vom Schweizer Hotelier-
Verein will so weit nicht gehen,
kann dem Modell aber durch-
wegs Positives abgewinnen. «Je-
des Angebot, das die Fixkosten
decken hilft, ist grundsitzlich

guts, sagt der Wirtschaftsexper-
te beim Verband. Wichtig sei,
dass das Billig-Paket sich vom
Normaltarif-Angebot  unter-
scheide, da die gut zahlenden
Griiste sonst verdrgert wiirden.

NACHAHMER DRUCKEN
PREISE

Im Crystal in Sorenberg
funktioniert es. «Ich kann jetzt
die Randzeiten besser auslas-
tene, sagt Hoteliére Portmann.
Ist das Haus gut belegt, kinnen
Freedreams-Giste auch abge-
lehnt werden. Doch inzwischen
finden sich selbst in der Hoch-
saison Hotels dazu bereit, Giste
aufzunehmen. «Wer jetzt giins-
tig in die Berge will, wird si-
cher etwas findens, verspricht
Kundert.

Der Erfolg ruft Nachahmer
auf den Plan. Mit Eurohotel-

check versucht ein zweiter Mit-
spicler auf dem Markt Fuss zu
fassen. Mit dem gleichen Kon-
zept und noch tieferen Preisen.
25 Euro kosten bei thm drei
Nichte 1m Doppelzimmer.
Und teilweise mit den gleichen
Hotels. Das deutsche Unter-
nehmen spricht bei jenen Ho-
teliers vor, die schon bei Free-
dreams mitmachen. Kundert
findet solches zwar ldstig, denkt
aber lieber weiter. Eben hat er
in Frankreich Freedreams lan-
ciert. In Osterreich und Gross-
britannien steht er in den Start-
léchern. Und auch das Angebot
will er verfeinern. Bald schon
soll es Schecks fiir Wellness-
Wochenenden geben.
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